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Disclaimer

The information in this presentation has been obtained from, and any opinions
herein are based upon, sources believed reliable, but Artimplant makes no

representation as to its accuracy or completeness and it should not be relied
upon as such. All opinions and estimates herein reflect the judgement of

Artimplant on the date of this presentation and are subject to change without
notice. Artimplant accepts no liability whatsoever for any direct or consequential
loss arising from any use of this presentation or its contents. This presentation

may not be reproduced, distributed or published for any purpose.
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3

Vidareutveckling av den strategiska inriktningen

Artimplant status

Ekonomiskt utfall 2006



Nettoomsättningens fördelning 2006
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NETTOMSÄTTNINGENS FÖRDELNING
Belopp i KSEK oct-dec jan-dec oct-dec jan-dec

Intäktslag 2006 2006 2005 2005

Licensiering av produktapplikationer 585 1 031 1 712 1 841

Produktleveranser 1 025 3 273 770 1 529
Ersättning för produktutvecklingsprojekt 35 1 231 3 950 4 859

1 645 5 536 6 432 8 229

oct-dec jan-dec oct-dec jan-dec

Geografiska marknader 2006 2006 2005 2005

Norden 158 717 65 350
USA 1 487 4 819 6 367 7 879

1 645 5 536 6 432 8 229

Koncern Moderbolag



Jämförelse försäljning 2005 – 2006

• 800 spacers redovisade under Q4 2005 kan hänföras till 2006
för förbättrad jämförbarhet av försäljningsutfall 2005 – 2006

• Förändring av redovisningsprinciper för licensintäkter under
2006 – tre kvartal redovisas

• Upparbetad licensintäkt för ett kvartal bokförs från och med
januari 2006 i efterföljande kvartal. Därför är endast
licensintäkt för tre kvartal redovisade.

• Sett till sålda produkter under 2006 hade intäkten med dessa
justeringar för jämförbarhet varit ca. 7,7 MSEK och ca. 1,7
MSEK för 2005
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Kostnader 2006
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RESULTATRÄKNING

Belopp i KSEK oct-dec jan-dec oct-dec jan-dec

2006 2006 2005 2005

Nettoomsättning 1 645 5 536 6 432 8 229
Kostnad för sålda varor och tjänster* -380 -616 -1 574 -6 535
Bruttoresultat 1 265 4 920 4 858 1 694
Forsknings- och utvecklingskostnader (1,2) -5 945 -43 177 -6 717 -20 906
Marknadsföringskostnader -3 161 -12 090 -2 443 -9 608
Administrationskostnader -1 974 -7 183 -2 090 -8 613
Rörelseresultat -9 816 -57 530 -6 392 -37 433

Ränteintäkter och övriga finansiella intäkter 484 1 841 371 1 211
Räntekostnader och övriga finansiella kostnader -159 -330 -9 -22
Finansnetto 325 1 511 362 1 189
Resultat efter finansiella poster -9 491 -56 019 -6 030 -36 244
Skatt - - - -
Periodens resultat -9 491 -56 019 -6 030 -36 244
* 2005 inkl. avskrivningar av balanserade utgifter för produktutveckling enligt specifikation under (1) nedan

I resultaträkningen ingår avskrivningar av materiella och immateriella anläggningstillgångar
enligt nedan:

Belopp i KSEK oct-dec jan-dec oct-dec jan-dec
2006 2006 2005 2005

(1) Balanserade utgifter för produktutveckling* 546 21 236 1 513 6 053
(2) Patent 212 779 10 790
Inventarier 203 669 491 1 447
Summa avskrivningar 961 22 685 2 014 8 290
* Nedskrivning av balanserade utgifter för produktutveckling ingår i jan-dec med 17 118 KSEK

Koncern Moderbolag

Koncern Moderbolag



Kassaflöde 2006

• Periodens kassaflöde -35 482 MSEK (52 909)

• Likvida medel vid periodens slut 68 704 MSEK (104 186)

Resultat per aktie
-0,95 SEK (-0,73)
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2006 Bolagets viktigaste år

• Kommersiellt genombrott för Artelon® CMC Spacer
• Cirka 2 750 (370) enheter såldes till slutkund under 2006

• FDA godkännande av Artimplants andra viktiga
produktvariant: Artelon® Tissue Reinforcement

• Försäljning inleddes under Q4
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Viktiga händelser under 2006
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• Fem nya regulatoriska produktgodkännanden
• Artelon® Tissue Reinforcement / SportMesh™ (FDA)
• Artelon® DRU Spacer (CE)
• Artelon® MTP Spacer (CE)
• Artelon® STT Spacer (CE)
• Artelon® CMC Spacer Arthro (CE)

• Första kliniska data på odontologiska produkter

• Uppskalad produktionskapacitet

• Hans Rosén anställdes som VD i slutet av augusti

• Bolagets strategiska inriktning vidareutvecklas



Vidareutveckling av den
strategiska inriktningen

1. Spacer: Artelon® är etablerat på marknaden – nya
indikationer att exploatera finns inom hela
ortopediområdet.

2. Tissue Reinforcement: Artimplant har nytta av
uppbyggnaden av varumärket Artelon® för
rotatorkuffapplikationen – nya indikationer finns t.ex. på
hälsena, plattfot och axelled.

3. Scaffold: Artelon® används för två applikationer inom
odontologi för benuppbyggnad i överkäken respektive
uppbyggnad av mjukvävnad i munnen.
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Artelon® CMC Spacer
Försäljningsutveckling
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Number of Artelon® CMC Spacer sold to end customers

0

200

400

600

800

1000

1200

Q1-2005 Q2-2005 Q3-2005 Q4-2005 Q1-2006 Q2-2006 Q3-2006 Q4-2006

U
ni

ts



Artelon® Spacer
Nuvarande applikationer
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Artelon® Spacer
Affärspotential
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Artelon® Tissue Reinforcement
Rotatorkuffapplikation
Försäljningsutveckling

• Försäljning inleddes under Q4 2006

• Drygt 50 patienter har behandlats vid ett 40-tal kliniker under
Q4

• För att stödja försäljningen genomförs för närvarande en
retrospektiv studie av falldata och en prospektiv studie
planeras
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Artelon® Tissue Reinforcement
Rotatorkuffapplikation
Marknadspotential

• Potentiella marknaden för Artelon® Tissue Reinforcement
större än för CMC Spacer

• Relativt snabb återkoppling av behandlingsresultat – mindre
än ett år

• Potential för snabbare marknadsacceptans och
försäljningsökning jämfört med Artelon® CMC Spacer

• Produkten är CE godkänd för generell mjukvävnads-
reparation

• Plan för ansökan om utökad indikation hos FDA
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Artelon® Tissue Reinforcement
Affärspotential utöver rotatorkuffapplikation
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Artelon® Scaffold

Två applikationer inom odontologi under
utveckling

• Benuppbyggnad i överkäken
och

• Uppbyggnad av mjukvävnad i munnen
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Artelon® Scaffold
Benuppbyggnad i överkäken

• Återkallad under Q4 2006

• Utveckling av ny design pågår

• Klinisk utvärdering är planerad att påbörjas under 2007
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Artelon® Scaffold
Uppbyggnad av mjukvävnad i munnen

• De första patienterna visar goda resultat

• Detta sker för närvarande i nära samarbete med bl.a.
Brånemarkkliniken i Göteborg

• Två marknadsstudier planeras

19



Affärspotential för Artelon®

i andra produktvarianter
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Utlicensiering

• Artimplant planerar att under 2007 licensiera ut Artelon® för
något enstaka applikationsområde

• Cosmetic scaffold
• Hip
• Jaw joint (TMJ)
• Spine
• Knee
• Coating
• Oral Bone Scaffold
• …
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Artimplant status (1)

• Stark intäktsbas och sund bruttomarginal för varje produkt

• Går in i expansionsfas för de inledande produkt-
lanseringarna

• Nya applikationer med kortare tid till marknaden

• Starkare position i licensieringsdiskussioner

• Ett flertal produktapplikationer på väg till marknaden.
Stabiliteten i Bolaget hänger inte längre enbart på ett
produktområde.
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Artimplant status (2)

• Mer än 9 års klinisk erfarenhet av biomaterialet Artelon®

• Totalt sett har bolagets riskexponering minskat väsentligt

• Det är inte längre en fråga om teknologin fungerar och ger
medicinsk nytta. Frågan är hur snabbt vi kan utveckla
Artimplant och därmed skapa aktieägarvärde.

• Det finns ett stort intresse för Artimplant och den teknologi
som Bolaget kontrollerar
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Frågor?
Hans Rosén

CEO

+46 (0)31 746 5600

hans.rosen@artimplant.com
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